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Производители очистных сооружений: руководство по выбору 

Рынок очистных сооружений разнообразен: на нѐм работают десятки компаний разного масштаба. Большинство из них — честные производители, 

которые на совесть выполняют заказы. Но встречаются и компании-однодневки, а порой и откровенные мошенники, выдающие себя за производителей, 

чтобы завладеть чужими средствами. Цель этого руководства — помочь отличить одних от других и не оказаться в ситуации, когда деньги заплачены, а 

оборудования нет. 

 

Типы производителей по масштабу. 

 

Производители очистных сооружений делятся на три группы по размеру производства и типу заказов. 

Небольшие компании. Как правило, производят продукцию малых форм для частного сектора: септики, компактные станции биологической очистки, 

накопительные ѐмкости. Такая компания может иметь всего около 5 сотрудников — и этого достаточно для ограниченной номенклатуры. 

Средние компании. Производят продукцию не только для частных клиентов, но и для других компаний: установки очистки ливневых стоков, 

промстоков, блочно-модульные сооружения. Для качественного выполнения таких заказов требуется не менее 30 квалифицированных сотрудников. 

Крупные компании. Выполняют заказы для промышленных предприятий, муниципалитетов, по государственным контрактам. Персонал — явно более 

30 человек, иначе просто нереально правильно выстроить процессы управления, организации производства, логистику и контроль качества. 

Чем больше и сложнее заказы, тем больше квалифицированного персонала требуется. Если компания заявляет о крупных заказах, но штат состоит из 

нескольких человек — это повод задать вопросы. 

 

 



Производители очистных сооружений: руководство по выбору | ГК Акватехнологии | aquateh.com 
 

https://aquateh.com/ Страница 2 
 

Признаки честного производителя. 

 

Честные производители очистных сооружений имеют: 

Реальных владельцев и управленцев — лиц, которые открыто представляют компанию, отвечают на вопросы и доступны для контакта. 

Инженерно-технических работников (ИТР) — проектировщиков, технологов, конструкторов, которые разрабатывают технические решения, а не 

просто перепродают чужую продукцию. 

Производственный персонал — рабочих, которые фактически работают на производстве. 

Историю — компания существует на рынке не первый год, у неѐ есть завершѐнные проекты и отзывы реальных заказчиков. 

Сертификаты на продукцию — соответствие ГОСТ, ТУ, декларации соответствия. 

Разрешения СРО — свидетельство о допуске к работам, которые влияют на безопасность капитальных объектов (проектирование, строительство, 

монтаж). 

Также у настоящего производителя должен быть офис, где работают генеральный директор, бухгалтер, инженер-проектировщик, менеджер-логист и 

другие специалисты. И должно быть производство должного размера: с необходимым оборудованием, запасами материалов и сырья, где работают 

рабочие. 
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Как проверить производителя: пошагово. 

 

1. Проверьте юридическое лицо. 

Откройте сведения о компании в ЕГРЮЛ на сайте ФНС (egrul.nalog.ru). Обратите внимание: 

Дата регистрации — если компания создана несколько месяцев назад, но заявляет о десятках выполненных проектов, это несоответствие. 

Размер уставного капитала — минимальный или номинальный капитал у компании, претендующей на крупные госзаказы, — подозрительно. 

Код ОКВЭД — должен соответствовать деятельности (производство, торговля оборудованием, монтаж, а не только консультационные услуги). 

Действующий статус — компания не находится в стадии ликвидации или банкротства. 

 

2. Проверьте СРО. 

Если компания берѐт на себя проектирование, строительство или монтаж очистных сооружений, она должна состоять в соответствующей СРО. 

Проверьте это через реестры на сайтах НОСТРОЙ (nostroy.ru) и НОПРИЗ (nopriz.ru) — это занимает пару минут. Достаточно ввести ИНН компании. 

 

3. Проверьте судебную историю. 

Откройте картотеку арбитражных дел (kad.arbitr.ru) и введите ИНН или название компании. Если компания фигурирует как ответчик по огромному 

количеству исков о неисполнении договоров или некачественной работе — это серьѐзный сигнал. 
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4. Запросите документы. 

У честного производителя не вызовет вопросов просьба предоставить: 

Сертификаты и декларации соответствия на продукцию. 

Cвидетельство о допуске СРО. 

Паспорта на оборудование. 

Технические условия (ТУ), по которым производится продукция. 

Гарантийные обязательства в письменном виде. 

Если компания отказывается показать документы или ссылается на «технические сложности» — это повод отказаться от сотрудничества. 

 

5. Проверьте адреса — офис и производство. 

Наличие офиса и производства — обязательное условие. Как проверить: 

Офис. Позвоните и уточните адрес. Проверьте его по картам — если по адресу числится жилой дом, виртуальный офис или огромное количество 

посторонних компаний, это тревожный знак. 

Производство. Запросите фото и видео производственной площадки. Лучше — запросите возможность посетить производство лично. Честный 

производитель согласится. 
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6. Проверьте персонал. 

Поинтересуйтесь, сколько человек работает в компании (существуют официальные данные). Сопоставьте с масштабом заявленных проектов. Если 

компания говорит о крупных заказах, но штат — 3–4 человека без ИТР и рабочих, возникает вопрос: кто проектирует, кто производит, кто монтирует? 

 

7. Оцените условия договора. 

Внимательно читайте договор. Насторожить должны: 

Требование 100%-й предоплаты — честные производители работают поэтапной оплатой: аванс, оплата по факту производства, оплата после 

монтажа/пусконаладки. 

Размытые сроки — если конкретные сроки не указаны, их потом невозможно будет контролировать. 

Отсутствие гарантийных обязательств — ответственный производитель указывает гарантийный срок и условия гарантии. 

Отсутствие технического задания — если вам не предлагают согласовать ТЗ, скорее всего, готовое оборудование не будет соответствовать вашим 

требованиям. 

 

8. Изучите отзывы и референсы. 

Попросите контакты реальных заказчиков и список завершѐнных объектов. Честный производитель даст их без проблем. Свяжитесь с 2–3 заказчиками 

напрямую: узнайте, как прошѐл монтаж, были ли проблемы, как компания реагировала на замечания. Одиночные негативные отзывы в интернете — не 

приговор, но если их много и по существу — это повод задуматься. 
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9. Оцените техническую экспертизу. 

Настоящий производитель задаст вам технические вопросы: объѐм и состав стоков, характеристики площадки, требования к качеству очистки, условия 

сброса. Если менеджер с порога обещает «решение под ключ для любых задач», не задав ни одного уточняющего вопроса — скорее всего, вы общаетесь 

с посредником, а не с производителем. 

 

Когда стоит отказаться от сделки. 

 Компания зарегистрирована недавно, но позиционирует себя как крупный производитель с многолетним опытом. 

 Нет реального адреса офиса и производства. 

 Представитель отказывается встретиться в офисе их компании, показать производство и/или документы. 

 Требуют полную предоплату до начала работ. 

 В штате нет ни одного инженера или технолога. 

 Не задают технических вопросов по вашему объекту. 

 Давят срочностью: «акция только сегодня», «цена действует до конца недели». 

 В картотеке арбитражных дел — множество исков от недовольных заказчиков. 

 Нет членства в СРО при заявленных работах по проектированию и монтажу. 

Чек-лист перед подписанием договора. 

1. Проверили компанию в ЕГРЮЛ — дата регистрации, ОКВЭД, статус. 

2. Проверили членство в СРО через реестры НОСТРОЙ / НОПРИЗ. 

3. Проверили картотеку арбитражных дел. 

4. Получили сертификаты, декларации, паспорта на продукцию. 

5. Увидели производство — на фото/видео или лично. 

6. Узнали численность персонала и сопоставили с масштабом работ. 

7. Поговорили с 2–3 реальными заказчиками. 

8. Прочитали договор: сроки, этапы оплаты, гарантия, ТЗ. 

9. Убедились, что компания задаѐт технические вопросы по вашему объекту. 

10. Оценили адекватность коммуникации: не давят, отвечают на вопросы, дают время на раздумья. 


